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GiRIS:

1-RAPORUN AMACI VE KAPSAMI:

kiren meyvesinin ekonomik degerini artirmak, pazarda rekabet giiciinii yiikseltmek ve
yeni pazar firsatlar:i yaratmaktir. Rapor, kiren meyvesine yonelik iiriin farklilastirma
ve hizmet gelistirme ¢aligsmalarini ele alarak, yerel ve uluslararasi piyasalarda
pazarlanabilirligini artirmaya katk: saglamay1 hedeflemektedir. Uriin ve piyasa
analizleri 1s181inda, kiren meyvesinin mevcut ve potansiyel ticaret alanlarini inceleyerek

bolgesel kalkinmaya katk: saglanmasi1 da raporun temel amaglari arasinda yer
almaktadir.

2-KIREN MEYVESININ SEKTORDEKI MEVCUT DURUMU

Kiren meyvesi, yiksek antioksidan igerigi ve saglik agisindan sundugu faydalarla
dikkat ¢ekmesine ragmen, sektorde heniiz yeterince taninmamis ve potansiyelini tam
olarak ortaya koyamamis bir iirindiir. Mevcut durumda, kiren meyvesi daha ¢ok
yoresel pazarlarda veya sinirli miktarda islenmis iiriin olarak satilmaktadir. Gida,
saglik ve kozmetik sektorlerinde kullanim alanlar1 mevcut olsa da, biiyik 6lgekli
endiistriyel isleme ve pazarlama ¢alismalari heniiz gelisme asamasindadir.

URUN VE PAZAR CESITLILIGI
. Kiren meyvesi, genellikle taze veya kurutulmus olarak satilmakta, bazi1 bolgelerde
regel, surup veya meyve suyu olarak da islenmektedir. Ancak bu friinlerin
gesitliligi ve ticari hacmi sinirlidir.
. Pazar talebinin disiik olmasi, iiretim ve isleme siiregclerinde de sinirli yatirimlara
yol agmaktadir.

FARKINDALIK VE TANITIM EKSIKLIGI

Kiren meyvesi, antioksidan ve vitamin agisindan zengin olmasina ragmen, genel
tiketici kitlesi tarafindan yeterince taninmamaktadir.

Tanitim eksikligi nedeniyle 6zellikle sehir merkezlerinde kiren meyvesi lirlinlerine
yonelik talep kisitli kalmakta ve pazar payr artiritlamamaktadir.

3-KIREN MEYVESININ POTANSIYEL EKONOMIK DEGERI
VE STRATEJIK ONEMI

Kiren meyvesi, yliksek besin degeri, antioksidan ve vitamin igerigi ile saglik sektorii ve
gida endiistrisi i¢in buylik bir potansiyele sahiptir. Dogal antioksidan kaynaklarina ve
saglikli gida trtnlerine yonelik artan talep gz oniine alindiginda, kiren meyvesi
ekonomik anlamda biiylik bir deger tasiyabilir. Mevcut durumda sinirli bir pazara sahip
olan kiren meyvesi, endiistriyel olarak islenerek ve yeni Uriinlerle zenginlestirilerek
katma degeri artirilabilecek bir iiriin olarak 6ne ¢gikmaktadir.



1. EKONOMIK DEGER ARTIRMA POTANSIYELI

Yiiksek Antioksidan ve Besin Igerigi: Kiren meyvesinin saglik acisindan faydalari,
dogal antioksidanlar ve vitaminler icermesi nedeniyle oldukcga ylksektir. Bu
O0zellikleri, kiren meyvesini fonksiyonel gidalar, saglik takviyeleri ve dogal kozmetik
tirtinleri i¢in cazip bir ham madde haline getirir.

Katma Degerli Uriinlere Doniistiirme: Kiren meyvesinin regel, meyve suyu,
kurutulmus meyve veya surup gibi islenmis Uriinler olarak piyasaya sunulmasi,
ekonomik degerini artirabilir. Ayrica, kiren bazli 6zler ve takviyeler liretmek, tiriiniin
degerini daha da yiikseltebilir.

Bolgesel Istihdam ve Kalkinma: Kiren meyvesinin iiretimi ve islenmesi, tarim ve isleme
sektorlerinde istihdam yaratarak bolgesel ekonomiyi destekleyebilir.

2. STRATEJIK ONEMI

Saglik Trendleri ve Fonksiyonel Gidalar: Giiniimizde saglikli, dogal ve fonksiyonel
gidalara olan talep hizla artmaktadir. Kiren meyvesi, bu trendlere uygun bir iiriin
olarak dikkat ¢ekmektedir. Stratejik olarak, kiren meyvesinin saglik sektorii ve
organik gida pazarina entegrasyonu, yiksek katma deger yaratma potansiyelini ortaya
c¢ikarabilir.

Ihracat Potansiyeli: Kiren meyvesinin dogal yapisi ve icerdigi zengin besin dgeleri,
uluslararasi pazarlarda da talep gorebilecek bir iiriin olmasini saglar. Ozellikle saglikli
gidalar ve dogal kozmetik pazarlarina yonelik ihracat stratejileriyle, kiren meyvesinin
Tiirkiye igin stratejik bir ihracat iiriinii haline getirilmesi miimkiindiir.
Sirdirilebilirlik ve Yerel Kalkinma: Kiren meyvesi, 6zellikle yerel tireticiler ve kiigiik
ciftgiler i¢in gelir kaynagi yaratma potansiyeli tasir. Bu da bolgesel kalkinmaya destek
verirken siirdirilebilir tarim uygulamalarini tesvik eder.

3.GELECEKTEKI FIRSATLAR

Kiren meyvesinin farkli pazar segmentlerine yonelik iiriin ¢esitlendirme ¢alismalari
yapilarak, yiiksek gelir getirecek 6zel iiriinlere doniistiiriilmesi miimkiindiir. Ornegin,
kiren 6zli enerji barlari, antioksidan igeren igecekler veya dogal kozmetik tiriinleri gibi
yeni lrinlerle kiren meyvesinin degeri artirilabilir.

Bu tiriinlerin saglik, gida ve kozmetik sektorlerinde stratejik olarak tanitilmasi, kiren
meyvesinin farkindaligint artiracak ve pazar payini genisletecektir.



4-DEVREK KIREN MEYVESI URUN ANALIZI

Kiren meyvesi, besin degeri ve saglik yararlar1i agisindan 6ne ¢ikan bir iiriin olup
cesitli alanlarda kullanilma potansiyeline sahiptir. Ancak mevcut durumda {iriin
cesitliligi sinirlidir ve bu nedenle degerini artirmak i¢in liriin gelistirme ve pazar
analizine ihtiya¢ vardir. Iste kiren meyvesi i¢in detayl1 bir iiriin analizi:

Ozellik Deger

Na (sodyum) (mg/100 g) 1,000-63,350
Mg (magnezyum) (mg/100g) 14,392-16,694
K (potasyum) (mg/100 g) 258,156-507,161
Ca (kalsiyum) (mg/100g) 0,000-71,569
Fe (demir) (mg/100g) 0,558-1,234

Cu (bakir) (mg/100g) 0,049-0,078

Zn (¢inko) (mg/100g) 0,189-0,199
Meyve agirhg (g/100g) 0,000-3,600
Suda ¢oziinen kuru madde (%) 4,997-25,983
Meyve ¢api (cm) 0,920-1,038
Meyve boyu (mm) 10,545-12,695
Meyve eti/gekirdek orani 0-1,485

pH 2,503-3,267
Asitlik (% malik asit) 1,733-1,817

C vitamini (mg/100g) 48,58-65,53
—— g




URUNUN TANIMI VE AYIRT EDICI OZELLIKLERI:

Devrek Kireni; Zonguldak ili Devrek ilgesinde yetisen ve pomolojik 6zellikler
bakimindan Cornus Mas L. (kizilcik) 6zellikleri gosteren meyvedir. Yabani formda
kendiliginden yetisir ve tohum ile ¢ogalir.

Devrek Kireninin agaci; kuru, balgikli topraklarda ve mese, karagam ile kizilgam
ormanlarinin alt florasinda 700-1200 m aras1 olan yiikseltilerde yer alan ormanlarin
icinde dogal olarak yetisir. Deniz seviyesinden ylksekligi 0-160 m ile 300-500 m olan
yerlerde kiiltiire alinarak yetistirilir. Yetistiricilik yapilan topraklarin pH degeri 6,4-

7,4 arasindadir.
Devrek Kireni agacinin boyu en ¢ok 5-8 m’dir. Agacin yapraklari koyu yesil renktedir.

Yapraklarin iizerinde, uzunluklar1 2,5-8,5 cm olan paralel tiiylii damarlar bulunur. Paralel
damarlarin arasindaki mesafe 0,3- 2,2 cm’dir.

Devrek Kireninin agaci, gii¢lii bir kok sistemine sahiptir ancak kokler fazla derine gitmez.
Cografi sinirda yagis ve nemin fazla olmasi; yiizeye yakin olan koklerin topragin neminden
yararlanmasini kolaylastirmasi ve dolayisiyla bitki gelisimi bakimindan 6nemlidir.

Devrek Kireni agaci dik, yayvan veya sarkik sekillerde olabilir. Govde sayis1 1-6
adettir. Dip stirgiinleri ile kendisini yenilediginden uzun émiirli olup 300-450 yi1l
yasayabilir. Bitkinin yapraklari mekik, yuvarlak ve oval sekillidir, alt kisimlarinda
yakici tiiyler bulunur. Cigekleri subat ayinda agmaya baslar ve 2-4 hafta devam eder.
Cigekler sar1 renkte olup 1,5-2,5 cm ¢apindadir. Yaprak basina 12-15 adet meyve verir.
Meyveler ilk 6nce sar1 renkte, yaklasik 7 mm c¢apinda ve eliptik yapidadir. Gelisimi
tamamlanip olgunlasan meyvenin rengi kirmiziya doéner ve 0,920-1,038 cm ¢apinda olur.
Devrek Kireninin hasadi, temmuz ay1 ortasinda baslayip ekim ay1 basina

kadar devam eder.

Devrek Kireni sicakta ¢gabuk olgunlasir. 37 °C’nin iizerindeki sicaklardan olumsuz
etkilenir. -35 °C soguga kadar dayaniklidir. En yiiksek sicakligi 37 °C’yi gegmeyen ve
yillik ortalama sicakligi 13-14°C olan cografi sinirda, yillik yagis miktarinin 700-900
mm olmasi, asagida belirtilen meyve 6zelliklerinin kazanilmasini saglar.

URUN FARKLILASTIRMA CALISMALARI

Islenmis Uriinler: Mevcut durumda kiren meyvesi sinirli 6l¢iide taze veya kurutulmus
olarak satilmakta; recel, marmelat, serbet, suyu, eksi gibi islenmis iirtiinlerde
kullanilmaktadir. Bu gesitlerin daha fazla tanitilmasi ve endiistriyel boyutta iiretiminin
artirtlmasi, pazar payini genisletebilir.

Fonksiyonel Uriin Gelistirme: Kiren meyvesi bazli enerji barlari, antioksidan igeren
icecekler veya saglikli atistirmaliklar gibi fonksiyonel gidalar gelistirilerek, saglikli
yasam Uuriinlerine yonelik pazara hitap edebilir.

Dogal Takviyeler ve Ekstraktlar: Kiren meyvesinin 6zlerinin saglik takviyeleri olarak
kullanilmasi1, 6zellikle antioksidan etkisinden faydalanmak isteyen tiiketiciler i¢in cazip

olabilir.



PAZAR TALEBI VE REKABETCI KONUM

Tiiketici Egilimleri: Saglikli, dogal ve fonksiyonel gidalara olan talep, kiren meyvesi
gibi besleyici igeriklere olan ilgiyi artirmaktadir. Dogal antioksidan kaynagi
arayisinda olan saglik bilincine sahip tiiketiciler, kiren Uriinlerine ilgi gosterebilir.
Rekabet: Kiren meyvesi, diger meyvelerle (6rnegin goji berry, yaban mersini gibi siiper
meyvelerle) rekabet etmektedir. Bu nedenle, kirenin benzersiz 6zelliklerinin
vurgulanmasi ve pazarda farklilastirilmasi dnemlidir.

ISLEME VE URETIM SURECLERI

Kurutma ve Dondurma Teknikleri: Kiren meyvesinin kurutulmus veya dondurulmus
olarak saklanmasi, besin degerinin korunmasini saglar ve iiriin ¢esitliligini artirir.
Dondurulmus veya kurutulmus kiren, hem i¢ piyasada hem de ihracatta talep
gorebilecek potansiyele sahiptir.

Ekstraksiyon ve Konsantre Islemleri: Kiren 6zleri veya konsantreleri iiretilerek,
kozmetik, saglik ve gida sektorlerinde kullanilmak tizere islenebilir. Bu tiir islemlerle
katma degeri artirilmig Giriinler olusturulabilir.

URUN CESITLILIGI VE GELISTIRME FIRSATLARI

Gida Sektorii: Kiren meyvesinin meyve suyu, surup, regel, ¢ay gibi tiriinlere
dontistiriilmesi ve yeni Urlin formiilasyonlar1 gelistirilmesi, ekonomik degerini
artirabilir.

Kozmetik ve Cilt Bakimi: Kiren meyvesinin antioksidan 6zellikleri, cilt bakim
irinlerinde yaslanma karsit: etkiler saglamak i¢in kullanilabilir. Kremler, losyonlar ve
yliz maskelerinde dogal bir igerik olarak degerlendirilebilir.

Takviye Gida ve Saghk Uriinleri: Kiren meyvesi bazli gida takviyeleri, kapsiil veya toz
formda sunularak saglik bilinci yiiksek tiiketicilere hitap edebilir.

GELECEK POTANSIYELI VE STRATEJIK YATIRIMLAR

Kiren meyvesinin farkindali§inin artirilmasi, tiiketici bilinci yaratilmasi ve tanitiminin
yapilmasi, bu Uriiniin pazardaki rekabet giiciinii artiracaktir. Ulusal ve uluslararasi
fuarlar, sosyal medya ve saglik temal1 tanitim faaliyetleri, kirenin bilinirligini ve
tiketimini artirmada etkili olabilir.

Devlet destekli projeler veya bolgesel is birlikleriyle, kiren meyvesinin tarimi ve
islenmesi alaninda yatirimlar yapilabilir. Bu, yerel ekonomiyi destekleyerek
siirdiriilebilir bir bliyiime saglayabilir.

5-KIREN MEYVESI PIYASA ANALIZI

Kiren meyvesi, yliksek antioksidan igerigi ve saglik yararlari nedeniyle giderek daha
fazla ilgi géren bir Uriindiir. Ancak mevcut pazarda kiren meyvesinin konumu heniiz
¢ok giiglii degildir ve genis ¢apta taninmamaktadir. Asagida kiren meyvesinin mevcut
pazardaki durumu, rekabetci konumu ve gelecek firsatlar: ele alinmistir:



5.1. HEDEF PAZAR ANALIZI

Saghk ve Dogal Gida Tiiketicileri: Kiren meyvesi, saglikli yasam ve dogal gida
iriinlerine ilgi duyan tiketiciler ig¢in cazip bir segenek olabilir. Antioksidan ve vitamin
acisindan zengin igerigi sayesinde, saglik takviyeleri ve fonksiyonel gida arayan kisiler
i¢in hedef bir Giriin olarak konumlandirilabilir.

Kozmetik Sektorii: Kiren meyvesinin antioksidan 6zellikleri, yaslanma karsit1 ve cilt
yenileyici etkileri nedeniyle kozmetik sektoriinde de ilgi ¢ekebilir. Cilt bakim
iriinlerinde dogal bilesen arayist igindeki tiiketiciler, kiren meyvesi igeren lriinlere
yonlendirilebilir.

Icecek ve Atistirmalik Sektorii: Kiren meyvesi, dogal igecekler, enerji barlari, saglikli
atistirmaliklar gibi iiriinlerin diretimi i¢in kullanilabilecek bir igeriktir. Ozellikle geng
ve saglikli yagsam1 benimseyen tiiketicilere yonelik bu {irlinler pazara sunulabilir.

5.2. REKABETCI ANALIZ

Yerel ve Uluslararasi Rakipler: Kiren meyvesi, stiper gida olarak kabul edilen goji berry,
yaban mersini ve kusburnu gibi diger antioksidan zengini meyvelerle rekabet etmektedir.
Bu triinler, diinya ¢apinda daha fazla taninmaktadir ve bu nedenle kiren meyvesi,
kendini 6ne ¢ikarmak i¢in benzersiz 6zellikleriyle farklilasmak zorundadir.

Fiyatlandirma ve Erisilebilirlik: Rakip iiriinler arasinda yer alan bazi meyveler genis
pazara hitap edebilecek sekilde yaygin olarak bulunur ve erisimi kolaydir. Kiren
meyvesinin fiyatlandirmasinin ve pazarda konumlandirilmasinin rekabetc¢i olmasi,
pazar payini artirmada 6nemli oldugu diisintilmektedir.

5.3. TUKETICI EGILIMLERI

Dogal ve Saghkli Uriinlere Yénelim: Giiniimiizde tiiketiciler, dogal icerikli, katkisiz ve
fonksiyonel gidalara daha fazla ilgi gostermektedir. Kiren meyvesi, bu egilimlere uygun
bir tirtin olarak konumlandirilabilir. Bu talep, kiren meyvesi bazli gida takviyeleri,
antioksidan igeren igecekler ve dogal kozmetik iiriinleri i¢in bir firsat sunmaktadir.
Yerel ve Siirdiiriilebilir Uriin Talebi: Yerel ve siirdiiriilebilir tarima énem veren
tiiketiciler, yerel kaynaklardan elde edilen dogal liriinleri tercih etmektedir. Kiren
meyvesi, yerel iiretici destekleri ve dogal yapist sayesinde bu tiiketici kitlesine hitap
edebilir.

5.4. ULUSAL VE ULUSLARARASI PAZAR FIRSATLARI

I¢ Piyasa Potansiyeli: Tiirkiye i¢inde kiren meyvesi ile iiretilmis dogal ve saglikli
iiriinler, artan saglik bilinci ile birlikte i¢ pazarda talep gorebilir. Ozellikle sehir
merkezlerinde ve saglikli yasam marketlerinde bu iiriinlerin tiiketimi artirilabilir.
Thracat Potansiyeli: Kiren meyvesi, saglikli gida iiriinleri ve antioksidan talebinin
yliksek oldugu Avrupa, Kuzey Amerika ve Asya pazarlarina ihrag¢ edilebilir. Yiksek
antioksidan igerigi sayesinde, kiren meyvesi uluslararasi pazarlarda “siliper gida”
olarak tanitilabilir ve degerli bir ihra¢ Urlni haline getirilebilir.



5.5. GUCLU VE ZAYIF YONLER (SWOT ANALIZI)

Giiclii Yonler: Yiiksek antioksidan ve besin degeri, dogal iiriin arayisindaki tiiketicilere
hitap etmesi, ¢esitli endiistrilerde (gida, saglik, kozmetik) kullanilabilirlik.

Zayif Yonler: Pazarda bilinirliginin diisiik olmasi, iretim ve dagitim kapasitesinin
sinirlt olmasi, tanitim ve pazarlama eksiklikleri.

Firsatlar: Fonksiyonel gidalara olan talebin artmasi, ihracat pazarlarinda siiper gida
olarak konumlandirma, dogal kozmetik iiriinlerinde kullanilma potansiyeli.

Tehditler: Yaban mersini, goji berry gibi daha taninmis meyvelerle olan yogun rekabet,
iretim maliyetlerinin yiiksek olmasi.

5.6. PAZAR GELISTIRME VE TANITIM STRATEJILERI

Farkindalik ve Tanitim Kampanyalari: Kiren meyvesi ve Uriinleri, saglikli yasam ve dogal
irlinler arayan kitleye ulasmak i¢in sosyal medya, saglik dergileri ve fuarlar gibi
platformlarda tanitilabilir.

Uriin Cesitlendirme: Kiren meyvesinin yalnizca taze olarak degil, ¢esitli islenmis
formlarda (regel, kurutulmus meyve, 6zler, icecekler vb.) pazara sunulmasi, farkl
tiuketici kitlelerine hitap etmesini saglar.

Thracat Destekleri ve Hedef Pazarlara Giris: Avrupa ve Asya pazarlarina giris igin
saglanan ihracat tesvikleri degerlendirilerek, kiren meyvesi global pazarlarda
tanitilabilir ve degerli bir ihrag¢ lirliinii olarak konumlandirilabilir.

5.7. GELECEK POTANSIYELI VE ONERILER

Egitim ve Farkindalik Calismalari: Tiiketici farkindaliginin artirilmasi igin yerel
marketlerde tanitim etkinlikleri, bilgilendirici brosiirler ve sosyal medya kampanyalari
yuriitilmelidir.

Yatirim ve Uretim Gelistirme: Kiren meyvesinin endiistriyel iiretimini ve islenmesini
artiracak yatirimlar yapilmali ve iiriin g¢esitliligi artirilarak i¢ ve dis pazara
sunulmalidir.

Sertifikasyon ve Standartlar: Kiren meyvesinin yerel ve uluslararasi pazarlarda rekabet
gliclinii artirmak i1¢in organik tarim sertifikalari ve kalite standartlar1 olusturulmalidir.

6-KIREN MEYVESI iCIN EKONOMIK DEGER ARTIRMA STRATEJILERI

Kiren meyvesinin ekonomik degerini artirmak ve pazardaki rekabet giiciini yikseltmek
i¢in gesitli stratejiler gelistirilebilir. Bu stratejiler, iriiniin farklilastirilmasini, tanitimini
ve pazar erisimini genisleterek hem i¢ pazarda hem de ihracatta daha biiyiik bir
ekonomik getiri saglamay1 amaglar. Iste kiren meyvesinin ekonomik degerini artirmak
icin uygulanabilecek baslica stratejiler:

6.1. URUN GELISTIRME VE CESITLENDIRME
Islenmis Uriin Cesitlendirmesi: Kiren meyvesi sadece taze veya kurutulmus olarak
degil, recel, meyve suyu, surup, marmelat, kurutulmus atistirmaliklar gibi gesitli
islenmis iiriin formlarinda da pazara sunulabilir. Uriin gesitlendirmesi, tiiketici kitlesini
genisleterek daha fazla talep yaratir.



Fonksiyonel Gidalar: Kiren meyvesinin antioksidan igeriginden yararlanarak enerji
barlari, antioksidan igecekler, probiyotik yogurtlar gibi fonksiyonel gida tirtinleri
gelistirmek, iiriiniin katma degerini artirabilir.

Kozmetik ve Saghk Uriinleri: Kiren meyvesi 6zleri, yaslanma karsit1 ve cilt sagligini
destekleyen bilesenleriyle kozmetik Uriinlere (yiiz serumu, krem, losyon vb.) entegre
edilebilir. Ayrica gida takviyesi olarak kapsiil veya toz formlarinda da sunulabilir.

6.2. KATMA DEGER YARATACAK AMBALAJ VE MARKA KONUMLANDIRMA

Premium Ambalajlama: Kiren meyvesini premium bir iiriin olarak konumlandirmak
amaciyla estetik ve ¢evre dostu ambalajlar kullanilabilir. Organik, saglikli yasam
tiriinleri pazarina hitap eden ambalaj tasarimlari, liriiniin degerini artirabilir.

Marka Bilinirligi ve Giivenilirlik: Kiren meyvesi i¢in bir marka olusturmak ve giivenilir
bir tedarikci olarak tiiketici bilincinde yer edinmek, uzun vadeli basar: saglar. Uriiniin
saglik yararlar: ve dogal 6zellikleri vurgulanarak marka algis1 giiglendirilebilir.

6.3. PAZAR ARASTIRMALARI VE TUKETICI ANALIZI

Hedef Pazar Belirleme: Kiren meyvesi Uriinlerinin satilabilecegi hedef pazarlarin analiz
edilmesi ve bu pazarlara gore stratejilerin belirlenmesi énemlidir. Ozellikle saglik bilinci
yiiksek tiiketicilere ve dogal {irlin arayan segmentlere yonelik arastirmalar yapilabilir.
Tiiketici Tercihleri ve Satin Alma Egilimleri: Tiiketicilerin hangi formdaki kiren
iriinlerini tercih ettigini anlamak i¢in pazar arastirmalar: yapilmali; buna gore iirliin
gelistirme ve tanitim stratejileri belirlenmelidir.

6.4. FARKINDALIK CALISMALARI

Yerel Uretici Egitimleri: Kiren meyvesi yetistiriciligi yapan yerel iireticilere, verimlilik
artirict egitimler ve hasat sonrasi kaliteyi koruma konusunda bilgi saglanabilir. Boylece
irin kalitesi artirilarak pazarda daha yiiksek fiyatlarla alici bulunabilir.

6.5 SOSYAL SORUMLULUK VE SURDURULEBILIRLIK PROJELERI

Siirdiiriilebilir Tarim Uygulamalari: Kiren meyvesi iireticilerinin siirdiiriilebilir tarim
yontemleriyle iretim yapmalar: tesvik edilerek hem g¢evresel sorumluluk saglanabilir
hem de tiriiniin degerini artiracak bir imaj yaratilabilir.

Yerel Ekonomiye Katki: Kiren meyvesi yetistiriciligi ile yerel iireticilere ve giftgilere
ekonomik fayda saglayacak sosyal sorumluluk projeleri gelistirilebilir. Bu da tiiketici
gbdziinde lirline deger katan bir unsur olarak 6ne ¢ikar.

7-KIREN MEYVESI iCIN PAZARLAMA VE SATIS STRATEJILERI

Kiren meyvesinin pazardaki rekabet giiciinii artirmak ve daha genis bir tiiketici kitlesine
ulagsmak i¢in kapsamli bir pazarlama ve satig stratejisi gelistirmek Onemlidir. Bu
stratejiler, liriinlin tanitimin1 giiglendirecek, marka bilinirligini artiracak ve hem i¢ hem
de dis pazarlarda satis hacmini yiikseltecektir. Iste kiren meyvesine yonelik etkili
pazarlama ve satis stratejileri:



7.1. MARKA KONUMLANDIRMA VE URUN TANITIMI

Saghik ve Dogallik Vurgusu: Kiren meyvesinin antioksidan igerigi, vitamin zenginligi ve
dogal yapisi vurgulanarak saglikli bir yasam tarzinin pargasi olarak konumlandirilabilir.
Reklam ve tanitim g¢aligsmalarinda, dogal ve saglikli yasamla iliskili mesajlar
kullanilabilir.

Benzersiz Uriin Ozellikleri: Kiren meyvesinin benzersiz faydalari (8rnegin, yiiksek C
vitamini, bagisiklik destegi) hedef kitleye etkili bir sekilde iletilerek, diger meyveler ve
saglikli iirtiinlerle arasindaki farklar 6ne ¢ikarilabilir.

7.2. HEDEF KITLE ANALIZI VE PAZAR SEGMENTASYONU

Saghk Bilinci Yiiksek Tiiketiciler: Dogal ve organik iiriinlere ilgi duyan, saglikli yasam
bilincine sahip bireyler, kiren meyvesi i¢in ideal bir hedef kitle olabilir.

Sporcular ve Aktif Yasam Tarzina Sahip Kisiler: Enerji verici, bagisiklik giiglendirici ve
besleyici 6zellikleri sayesinde kiren meyvesi, spor yapan veya aktif bir yasam siiren
bireyler i¢in cazip bir liriin olarak sunulabilir.

Yerel ve Uluslararas: Pazarlarda Farkhilastirma: I¢ pazarda organik ve saglikli yasam
triinlerine ilgi duyan kitleye odaklanilabilirken, dis pazarlarda kiren meyvesi bir “siiper
gida” olarak konumlandirilabilir.

7.3. DIJITAL PAZARLAMA STRATEJILERI

Sosyal Medya Kullanimi: Kiren meyvesinin tanitimi i¢in Instagram, Facebook gibi sosyal
medya platformlarinda bilgilendirici ve dikkat ¢ekici igerikler paylasilabilir. Saglhik
yararlari, kullanim sekilleri ve tarifler gibi igeriklerle hedef kitleyle etkilesim
saglanabilir.

Influencer Is Birlikleri: Saglikli yasam ve beslenme alaninda etkili influencer’larla is
birligi yaparak, kiren meyvesinin daha genis bir kitleye tanitilmas1 saglanabilir.

SEO ve Igerik Pazarlama: Kiren meyvesi ile ilgili saglik yararlari, tarifler, faydalar gibi
konularda blog yazilar1 ve SEO uyumlu igerikler iireterek, ¢evrimigi gortinurligi
artirmak ve iiriin hakkinda bilgi arayan tiiketicilere ulasmak mimkiindir.

7.4 E-TICARET VE ONLINE SATIS KANALLARI

Kendi E-Ticaret Sitesi: Kiren meyvesi iiriinlerinin satisa sunulacagi 6zel bir e-ticaret
sitesi olusturulabilir. Bu site, iiriinlerin detayli tanitimini yaparak miisterilere
dogrudan satigs yapma imkani saglar.

Popiiler E-Ticaret Platformlari: Kiren meyvesi lirtinleri, Trendyol, Hepsiburada,
Amazon ve Etsy gibi e-ticaret platformlarinda listelenerek daha genis bir miisteri
kitlesine ulasabilir.

7.5. PERAKENDE VE DAGITIM STRATEJILERI

Saglikli Yasam Marketleri: Kiren meyvesi iirtinleri, saglikli yasam ve organik iiriinlere
odaklanan marketlerde yer alabilir. Organik gida magazalar1 ve 6zel gida marketleri,
irinin gorlinurligini artirir.

Yerel Market ve Bakkallar: Ozellikle kiren meyvesinin taze formu, yerel marketlerde ve
bakkallarda satilabilir. Bolgesel tanitim etkinlikleriyle bu tiir satis noktalarina talep
olusturulabilir.
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7.6 ULUSLARARASI PAZARLAMA VE IHRACAT STRATEJILERI

Fuarlara Katilim: Kiren meyvesini tanitmak i¢in uluslararasi gida ve saglik fuarlarina
katilmak, yabanci distribiitorler ve toptancilarla baglanti kurmay1 kolaylastirir. Bu
fuarlar, markanin bilinirligini artirir ve ithracat firsatlar: sunar.

Pazar Arastirmasi ve Hedef Pazarlar: Hedef pazarlardaki potansiyel miisteri kitlesinin
analiz edilmesi ve pazara giris stratejilerinin gelistirilmesi, kiren meyvesinin
uluslararasi alanda yayilmasini1 saglar.

7.7 MUSTERI GERI BILDIRIMLERINI KULLANMA

Miisteri Memnuniyeti Anketleri: Satis sonrast misteri memnuniyet anketleri yaparak
tiketicilerin Urtnle ilgili geri bildirimleri toplanabilir. Bu geri bildirimler, {iriin
gelistirme ve pazarlama stratejilerinin iyilestirilmesine yardimci olur.

Online Yorum ve Incelemeler: E-ticaret platformlarinda ve sosyal medyada yapilan
miisteri yorumlari, iiriin hakkinda daha fazla bilgi arayan potansiyel miisterilere giiven
verir ve satislari artirir.

KIREN MEYVESI ICIN POTANSIYEL FIRSATLAR VE RISKLER

Kiren meyvesi, saglik faydalar:1 ve besin degeri yiiksek bir tirtin olarak bir¢cok sektorde
biiylime potansiyeline sahiptir. Ancak, bu potansiyel firsatlar kadar bazi riskleri de
dikkate almak onemlidir. Iste kiren meyvesinin pazardaki potansiyel firsatlari ve bu
siiregte karsilasabilecegi riskler:

POTANSIYEL FIRSATLAR:

Artan Saghkh Gida Talebi

Saglik bilinci yiksek tiiketiciler, dogal ve fonksiyonel gidalara yonelmektedir. Kiren
meyvesi, yiksek antioksidan igerigi ve besin degeri sayesinde bu talebe uygun bir iiriin
olarak konumlandirilabilir. Saglikli atistirmaliklar, dogal igecekler ve fonksiyonel
gidalar alaninda genis bir miisteri kitlesine hitap etme potansiyeli tasir.

Kozmetik ve Saghk Sektorlerinde Kullanim Alanlar:

Kiren meyvesinin antioksidan ve yaslanma karsit1 6zellikleri, kozmetik sektoriinde
yaslanma karsit1 kremler, yliz maskeleri ve serumlar gibi iiriinlerde kullanilmasini
saglar. Bu durum, kozmetik sektoriinde dogal igeriklere olan talep ile birlestiginde
kiren meyvesi i¢in yeni pazarlara giris imkani sunar.

Ihracat Potansiyeli ve Uluslararas1 Pazarlar

Kiren meyvesi, siiper gida olarak tanitilabilecegi uluslararasi pazarlarda biiyiik bir
potansiyele sahiptir. Avrupa, Kuzey Amerika ve Asya’da saglikli yasam Uriinlerine
olan talep artmaktadir ve kiren meyvesi, bu pazarlarda dikkat ¢ekebilir.
Uluslararasi pazarlara erisim, Tirkiye i¢cin degerli bir ihracat potansiyeli
yaratabilir.

Uriin Cesitlendirme Olanaklari

Kiren meyvesi regel, kurutulmus meyve, meyve suyu, enerji barlar: ve saglikl
atistirmaliklar gibi islenmis formlarda sunulabilir. Bu ¢esitlendirme, iiriine daha
fazla katma deger kazandirarak pazarda farkli miisteri segmentlerine ulagma firsati
yaratir.
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Siirdiiriilebilir Tarim Uygulamalari ile Farklilagsma

Kiren meyvesinin yerel ve stiirduriilebilir yontemlerle yetistirilmesi, ¢evreye duyarli ve
stirdiiriilebilir Griinlere yonelen tiiketicilere hitap eder. Bu durum, markay1
rakiplerinden farklilastirarak pazarda gii¢lii bir konum saglamasina yardimci olabilir.

POTANSIYEL RiSKLER:

Diisiik Tiiketici Bilinirligi

Kiren meyvesi, tiiketiciler arasinda yeterince taninmamaktadir. Diger “siiper gidalar”
olan yaban mersini, goji berry gibi tiriinlerle karsilastirildiginda bilinirligi diisiik
oldugundan, pazara giriste tanitim ve farkindalik yaratma zorluklar1 yasanabilir.
Rekabetci Pazar ve Alternatif Uriinler

Kiren meyvesi, yaban mersini, kusburnu, goji berry gibi antioksidan igerigi yiiksek diger
meyvelerle rekabet etmektedir. Bu liriinlerin pazarda halihazirda giiglii bir konumda
olmasi, kiren meyvesinin pazarda kendine yer bulmasini zorlastirabilir.

Yiiksek Uretim ve Isleme Maliyetleri

Kiren meyvesinin islenmesi ve ¢esitli iirlin formlarinda sunulmasi yliksek maliyetler
gerektirebilir. Uretim maliyetlerinin yiiksek olmasi, iiriinlerin fiyatlarini etkileyebilir
ve bu durum da pazardaki rekabet giiciinii distirebilir.

Tedarik Zinciri ve Lojistik Zorluklar:

Kiren meyvesinin yetistigi bolgeden tiiketiciye ulagsmasi i¢in saglikli bir tedarik
zincirinin kurulmasi gerekmektedir. Ozellikle ihracat hedefleyen firmalar igin lojistik
ve dagitim siire¢lerindeki aksakliklar iiriin kalitesini ve giivenilirligini riske atabilir.

Mevsimsellik ve Uretim Dalgalanmalari

Kiren meyvesi belirli bir mevsimde yetisir, bu da iiretimin dalgalanmasina yol agabilir.
Uretimin her mevsim sabit olmamasi, tedarik sikintilarina neden olabilir ve pazardaki
talebi karsilamak zorlasabilir.

Diisiik Fiyatlandirma ve Pazar Girisi Zorluklari

Kiren meyvesinin yeni pazarlara girmesi, tanitim ve farkindalik eksikligi nedeniyle
zorlu olabilir. Yeni pazarlarda kendini kanitlamak i¢in diisiik fiyatlandirma stratejisi
gerekebilir, bu da karlilig1 olumsuz etkileyebilir.

SONUC VE ONERILER

Kiren meyvesi, yliksek besin degeri, antioksidan 6zellikleri ve saglik faydalar1 ile hem
yerel hem de uluslararasi pazarda 6nemli bir potansiyele sahiptir. Ancak, bu potansiyeli
aciga cikarmak i¢in kapsamli bir stratejik yaklasim gereklidir. Kiren meyvesinin
ekonomik degerini artirmak, pazar payini genisletmek ve rekabet giiciinii yiikseltmek
i¢in ¢esitli alanlarda ¢aligsmalar yapilmalidir.
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ONERILER

Uriin Cesitlendirme ve Katma Deger Yaratma

Islenmis Uriin Gelistirme: Kiren meyvesi regel, surup, kurutulmus meyve, enerji bari,
meyve suyu gibi ¢esitli islenmis formlarda pazara sunulmalidir. Bu gesitlendirme, hem
i¢ pazarda hem de ihracatta farklit miisteri gruplarina hitap etmeyi saglayacaktir.
Fonksiyonel Gidalar ve Takviyeler: Kiren meyvesinin besleyici 6zelliklerinden
yararlanarak fonksiyonel gidalar ve gida takviyeleri gelistirilmelidir. Bu iiriinler,
saglikli yasam odakli tiiketiciler i¢in cazip segenekler sunar ve katma degeri artirir.
Marka Konumlandirma ve Farkindalik Calismalari

Saghk Faydalarimin Tanmitimi: Kiren meyvesinin antioksidan o6zellikleri ve saglik
faydalari, dijital platformlar ve sosyal medya iizerinden vurgulanmalidir. Ozellikle
sosyal medyada bilgilendirici igerikler, blog yazilar: ve influencer is birlikleri ile daha
genis bir kitleye ulasilabilir.

Sertifikali ve Dogal Uriin Olarak Konumlandirma: Kiren meyvesi organik ve dogal
sertifikalar ile pazara sunularak, saglikli yasam tUriinleri segmentinde gilivenilir bir
konum elde edebilir.

Yerel ve Uluslararasi1 Pazarlama Stratejileri

E-Ticaret ve Online Satis Kanallari: Kiren meyvesinin yerel ve uluslararasi e-ticaret
platformlarinda satilmasi, daha genis bir misteri kitlesine ulagsmayi1 saglar. Amazon,
Etsy, Hepsiburada gibi platformlarda tanitim ve satis yapilabilir.

Thracat Hedefleri Belirleme: Avrupa, Asya ve Kuzey Amerika pazarlarinda saglikl
yasam Urilinlerine olan talep goz Oniline alinarak, kiren meyvesi bu pazarlarda siiper
gida olarak konumlandirilmalidir. Bu pazarlara uygun sertifikasyon ¢alismalar1 ve dis
ticaret destekleri de degerlendirilmelidir.

Siirdiiriilebilir Tarim ve Kalite Standartlari

Siirdiiriilebilir Uretim Uygulamalari: Cevreye duyarli ve siirdiiriilebilir tarim
yontemlerinin benimsenmesi, kiren meyvesinin imajini giiglendirecektir. Bu yaklasim,
¢evre dostu iiriin arayisinda olan tiiketiciler i¢in cazip bir segenek sunar.

Kalite Standartlarinin Gelistirilmesi: Kiren meyvesinin i¢ ve dis pazarda rekabet
edebilmesi igin kalite standartlarina uyum saglanmalidir. Uriinlerin izlenebilirligi ve
kalite garantisi, tiiketicilerin giivenini kazanmak i¢in dnemlidir.

Pazar Arastirmalari ve Tiiketici Egilimleri Analizi

Hedef Pazar Arastirmalari: Kiren meyvesi iiriinlerinin talep gorebilecegi pazarlarin
analizi yapilmali ve bu pazarlara gore stratejiler gelistirilmelidir. Saglik bilinci
yluksek tiketiciler ve dogal liriin arayisinda olan tiiketici gruplar1 dncelikli hedef
olarak belirlenebilir.

Tiiketici Geri Bildirimi Toplama: Misteri geri bildirimleri, Girlinlerin iyilestirilmesi ve
misteri ihtiyaglarina yonelik yeni liriin gelistirilmesi agisindan degerlidir. Online satis
platformlarinda ve sosyal medya araciligiyla miisteri yorumlar: takip edilmelidir.
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Egitim ve Bilgilendirme Calismalari

Tiiketici Farkindahigi: Kiren meyvesinin faydalarini anlatan bilgilendirici igerikler
olusturulmali; 6zellikle saglikli yasam temal1 etkinliklerde tanitim yapilmalidir. Kiren
meyvesi ve lirtiinlerinin yer aldigi standlar veya tadim etkinlikleri, tiiketici farkindaligini
artirabilir.

Yerel Uretici Destekleri ve Egitim: Kiren meyvesi yetistiriciligi yapan ¢ift¢ilere verimlilik
artirict egitimler verilmeli ve destek saglanmalidir. Bu egitimler, kaliteli iiretim
yapilmasini tesvik ederek iiriiniin pazarda daha yiksek fiyatlarla yer almasini1 saglar.

Dijital Pazarlama ve Sosyal Medya Stratejileri

Dijital Reklam Kampanyalari: Kiren meyvesinin saglik yararlarint ve farkli kullanim
alanlarini tanitmak i¢in dijital reklam kampanyalar: diizenlenebilir. Google Ads ve
sosyal medya reklamlariyla hedef kitleye dogrudan ulasilabilir.

Sosyal Medya Etkilesimleri: Instagram, Facebook ve YouTube gibi platformlarda
kiren meyvesi hakkinda bilgilendirici ve ilgi ¢ekici igerikler paylasmak, marka
bilinirligini artirmada etkili olabilir. Tarifler, saglik bilgiler ve kullanict deneyimlerine
dayalr igeriklerle hedef kitleyle etkilesim saglanabilir.

BU RAPORUN AMACI, BOLGENIN
VEYA SEKTORUN EKONOMIK
GELISIMINI DESTEKLEMEK, YENI
PAZAR ALANLARI OLUSTURARAK IS
FIRSATLARINI GENISLETMEK,
SURDURULEBILIR BUYUME ICIN
STRATEJIK YOL HARITALARI
BELIRLEMEK VE YEREL
ISLETMELERIN REKABET GUCUNU
ARTIRMAKTIR. AYNI ZAMANDA,
EKONOMIK CESITLILIGI TESVIK
EDEREK BOLGEYI DAHA
DAYANIKLI HALE GETIRMEYI
AMACLAMAKTADIR.

BU RAPOR, BOLGENIN VEYA
SEKTORUN EKONOMIK
GELISIMINI DESTEKLEMEK
AMACIYLA VERILER
ALINARAK BILGILENDIRME
VE ONERI SUNMA AMACIYLA
HAZIRLANMISTIR."
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